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Curso - Administracion y Técnicas de venta

El curso de Administracion y técnicas de ventas desarrolla habilidades comerciales efectivas.
Propone estrategias y mejoras en los procesos de venta de las empresas.

Al finalizar el estudiante potencia las ventas mediante estrategias e indicadores de control
eficientes.

Beneficios

» Plan de estudios actualizado » Talleres debidamente implementados
» Docentes especializados » Equipo y mobiliario moderno

» Infraestructura moderna » Plataforma educativa

- g : 4+ - Anombre del CETPRO SIDET
Certificacion: Con respaldo del MINEDU

Duracion Frecuencia Semanal
2 meses 2 veces por semana

PLAN DE ESTUDIOS

Introduccion a la administracion de ventas
Habilidades de comunicacion efectiva
Atencion al cliente

Estrategia y promocion de ventas
Planificacion y estrategia de ventas
Técnica de ventas
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Aprende haciendo Trabajo en equipo
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Profesores expertos Plataforma educativa Monitoreo permanente
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